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Programa de Coaching de Vendas por RubensVieira

Semana#2 — Como identificar o estdgio da venda no qual seu cliente esta?




Quem disse que ele esta
pronto para comprar?

E TALVEZ NEM ELE SAIBA QUE NAO ESTA!
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Datas e prazos que ele menciona

Estagios da
Compra

— Como identificar? O que ele ja resolveu do “projeto” que tem nas maos

Como e quando ele te encontrou




#tvendas360graus

rubensvieira.com/vendas360

Programa de Coaching de Vendas para Empreendedores

* proibida reproducéo, ainda que parcial, do contetido deste material sem e devida autorizacdo, quer utilizar? contato@rubensvieira.com



